
T r a d i z i o n e  I n n o v a z i o n e  S o s t e n i b i l i t à  s o l u z i o n i

23il racconto delle PMI    giugno-luglio    2025E-focus

E-FOCUS Magazine, è condiviso sui Social 
di PMI Lombarde, Facebook e Linkedin.

E-FOCUS Magazine diffuso online ad un ampio bacino di utenti B2B,
è disponibile in free download dalla home page di www.pmilombarde.it 
e in una sezione dedicata del Portale è presente l’archivio storico.

f y n

OGNI CANALE DI COMUNICAZIONE 
HA VALORE QUANDO SERVE 
A RACCONTARE STORIE 
AUTENTICHE, ESPERIENZE 
CONCRETE, IMPRESE 
CHE FANNO LA DIFFERENZA. 
E-FOCUS MAGAZINE È NATO 
CON QUESTA MISSIONE: 
METTERE AL CENTRO 
LE AZIENDE E DARE LORO 
UNA VOCE CHIARA, 
AUTOREVOLE E CAPACE 
DI RAGGIUNGERE UN PUBBLICO 
AMPIO E QUALIFICATO.

Parlare di noi significa raccontare il no-
stro impegno quotidiano nel costruire 
contenuti di qualità, selezionare storie 
significative, usare i giusti strumen-
ti per amplificare il valore di chi ci sce-
glie. Ma tutto questo ha senso solo se 
finalizzato a parlare di voi: delle vostre 
competenze, dei vostri successi, dei 
vostri prodotti e delle persone che ogni 
giorno rendono vivo e dinamico un si-
stema economico in grado di crescere, 
adattarsi, innovare e affrontare le sfide 

del cambiamento, mantenendo al con-
tempo una certa stabilità.
Affidarsi a un sistema di comunicazio-
ne multicanale – che include il Portale 
www.pmilombarde.it, la GUIDA del-
le PMI Lombarde, E-FOCUS Ma-
gazine, social media e newsletter 
- permette di entrare in un ecosistema 
mediatico pensato per valorizzare l’i-
dentità aziendale, in grado di promuo-
vere in modo efficace le aziende valo-
rizzandone i punti di forza, le storie e le 
eccellenze produttive. 
Essere presenti all’interno del circuito 
comunicativo di PMI Lombarde signi-

fica accedere a una rete consolidata e 
in continua crescita, composta da im-
prenditori, professionisti e stakeholder 
attenti e costantemente alla ricerca di 
informazione di qualità. 
I nostri media – digitali, cartacei, social 
– sono il veicolo giusto per far arrivare il 
vostro messaggio dove conta davvero: 
a chi può scegliere i vostri prodotti e 
servizi, diventare vostro partner, cono-
scere il valore che rappresentate. 
Più visibilità, più relazioni, 
più opportunità. 
NOI CI METTIAMO LA VOCE, 
PER DARE SPAZIO ALLA VOSTRA.

CONTATTATECI, TROVEREMO LA GIUSTA SOLUZIONE 
PER LE VOSTRE ESIGENZE DI COMUNICAZIONE

IN QUESTO NUMERO

INVITIAMO LE AZIENDE PRESENTI NEI NOSTRI MEDIA A VERIFICARE I DATI 
PUBBLICATI E A FORNIRCI EVENTUALI AGGIORNAMENTI.
IL TEAM DI PMI LOMBARDE È A DISPOSIZIONE PER SUPPORTARVI 
NEL DELICATO COMPITO DI DIVULGAZIONE E PROMOZIONE.
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SEGUICI

PARLIAMO DI NOI, PER PARLARE DI VOI
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Tornos Technologies Italia srl

NUOVA LEADERSHIP, NUOVO SGUARDO:
INTERVISTA A IVAN FIGLIOLO GENERAL MANAGER 
DI TORNOS TECHNOLOGIES ITALIA
NEL CUORE DI UN SETTORE TECNICO E COMPETITIVO 
COME QUELLO DELLE MACCHINE UTENSILI, L’ARRIVO 
DI UNA NUOVA FIGURA ALLA GUIDA DI TORNOS 
TECHNOLOGIES ITALIA SEGNA L’INIZIO DI UNA FASE 
DI RINNOVAMENTO NON SOLO STRATEGICO, 
MA ANCHE CULTURALE. CON UN APPROCCIO ORIENTATO 
ALL’INNOVAZIONE E ALLA VALORIZZAZIONE DELLE 
PERSONE, IL NUOVO GENERAL MANAGER, IVAN FIGLIOLO 
PORTA CON SÉ UNA VISIONE IN CUI EMPATIA, ASCOLTO E 
COLLABORAZIONE DIVENTANO LEVE FONDAMENTALI PER 
AFFRONTARE LE SFIDE DEL MERCATO. IN QUESTA INTERVISTA, 
CI RACCONTA I SUOI PROGETTI, LA SUA FILOSOFIA 
DI LEADERSHIP E LE PRIORITÀ CHE INTENDE PERSEGUIRE 
PER GUIDARE L’AZIENDA VERSO NUOVI TRAGUARDI.

vere una cultura basata sul rispetto 
reciproco, sulla responsabilità indivi-
duale e sulla collaborazione, perché 
solo così possiamo costruire fiducia 
e generare risultati duraturi.

Tornos è riconosciuta per la 
qualità e la precisione delle sue 
macchine utensili. Quali sono le 
aree di innovazione tecnologi-
ca su cui l’azienda sta puntando 
maggiormente oggi?

Stiamo puntando su torni sempre 
più versatili, in grado di eseguire più 
lavorazioni e ridurre i tempi di setup, 
in linea con le richieste crescen-
ti di flessibilità. Inoltre, investiamo 
con decisione nella digitalizzazione, 
nell’automazione intelligente e nella 
connettività, offrendo soluzioni Indu-
stry 4.0 pronte all’uso.

Come valuta la posizione di 
Tornos Technologies Italia rispet-
to ai competitor sul mercato na-

per consolidare o espandere la 
presenza sul mercato italiano?

Immagino un’azienda sempre più 
vicina ai clienti, supportata da una 
rete commerciale e tecnica capilla-
re. La leva strategica principale sarà 
la specializzazione, con un presidio 
deciso dei settori ad alto valore ag-
giunto. Vogliamo rafforzare la nostra 
presenza nel medicale e nella micro-
meccanica, puntando su formazio-
ne, consulenza applicativa e tecno-
logie all’avanguardia.

Che tipo di cultura azienda-
le sta cercando di promuovere 
all’interno del team italiano, e 
quali valori considera fondamen-
tali per guidare l’azienda nel con-
testo attuale?

Credo in una leadership gentile, 
che sappia coniugare competenza 
e umanità. I valori fondamentali per 
me sono trasparenza, professionalità 
e spirito di squadra. Voglio promuo-

Dal suo arrivo in Tornos Tech-
nologies Italia lo scorso ottobre, 
quale ritiene sia stato il principale 
obiettivo che si è posto come di-
rettore, e come sta procedendo il 
suo percorso?

Il mio obiettivo principale è stato 
costruire una strategia di crescita 
sostenibile, fondata sull’ascolto del 
mercato e sulla valorizzazione delle 
competenze interne. Un elemento 
chiave è il rafforzamento della cen-
tralità del cliente, con un migliora-
mento del livello di servizio e della 
reattività. Parallelamente, ho lavorato 
per creare un team unito, motivato e 
con obiettivi chiari. Il percorso è ben 
avviato e iniziano a vedersi segnali 
concreti che confermano la bontà di 
questa direzione.

Come vede l’evoluzione di Tor-
nos Technologies Italia nei pros-
simi 3-5 anni e quali sono le leve 
strategiche che intende attivare 

 Ivan Figliolo, nuovo General Manager 
di Tornos Technologies Italia
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zionale, e quali sono i principali 
fattori distintivi che rendono l’a-
zienda competitiva?

Siamo una realtà snella ma estre-
mamente reattiva, con una gamma 
completa di soluzioni per la tornitu-
ra di alta precisione che ci consente 
di affrontare anche le esigenze più 
complesse. Tornos ha una posizione 
solida e riconosciuta nel mercato: è 
l’azienda che ha inventato il tornio a 
fantina mobile e, da oltre un secolo, 
continua a guidare l’innovazione tec-
nologica nel settore.

In che modo l’azienda sta raf-
forzando la relazione con i clienti 
storici e come si sta approccian-
do alla conquista di nuovi merca-
ti e segmenti?

Stiamo riattivando molte visite di-
rette per rinsaldare i rapporti con i 
clienti storici. L’obiettivo è essere 
non semplici fornitori, ma veri part-
ner, con un forte focus sulla consu-
lenza applicativa, che rappresenta 
il nostro reale valore aggiunto. Per i 
nuovi segmenti, investiamo in eventi, 
demo, collaborazioni con istituti tec-
nici, workshop e attività formative, 
creando prossimità e fiducia anche 
nei mercati a più alta barriera d’in-
gresso.

Iniziative come i corsi di pro-
grammazione gratuiti dimostra-
no un forte impegno nella for-
mazione. Qual è la sua visione 
rispetto al ruolo della formazione 
continua in un settore così tecni-
co e in continua evoluzione?

Formare significa investire nel fu-
turo. Per questo stiamo ampliando 
l’offerta formativa, rivolgendoci an-
che ai giovani e agli istituti tecnici. 
Credo molto nella cultura del “lifelong 
learning”: chi continua a formarsi si 
adatta meglio al cambiamento e crea 
più valore. La formazione ci consente 
non solo di supportare i clienti, ma 
anche di evolvere noi stessi al loro 
fianco.

Qual è il suo stile di leadership 
e quali caratteristiche ritiene fon-
damentali per guidare efficace-
mente un’organizzazione nel set-
tore industriale?

Il mio stile è partecipativo: ascol-
to molto, ma chiedo responsabilità. 
Credo in un management presente, 
non invadente, e cerco di guidare 
con coerenza e chiarezza. Un leader 
oggi deve saper ispirare più che im-
porre. L’autenticità, la visione condi-
visa e l’esempio quotidiano sono, se-
condo me, le basi per una leadership 
efficace e duratura.

Ringraziamo Ivan Figliolo per aver 
condiviso con noi il suo pensiero: 
dalle sue parole emerge una visione 
concreta e profondamente umana. 

Un nuovo inizio che guarda al 
futuro con competenza, ascolto e 
fiducia. Buon Lavoro!

Quali sono, secondo lei, le prin-
cipali sfide che il settore delle 
macchine utensili dovrà affron-
tare nel prossimo futuro, e quali 
opportunità invece possono es-
sere colte?

Le principali sfide sono l’instabilità 
dei mercati e le tensioni geopolitiche, 
che impongono una forte capacità 
di adattamento. A ciò si aggiunge 
la carenza di tecnici qualificati, che 
rende urgente un ripensamento del 
rapporto tra scuola e impresa. Le 
opportunità, invece, stanno nella 
servitizzazione e nella valorizzazione 
della qualità: chi saprà integrare ser-
vizi, innovazione e formazione sarà 
premiato dal mercato.

In che misura la sostenibilità 
ambientale e l’efficienza ener-
getica influenzano oggi le scel-
te strategiche e tecnologiche di 
Tornos?

Sostenibilità ed efficienza energe-
tica sono driver sempre più centrali 
per Tornos. A livello di gruppo stiamo 
sviluppando soluzioni che consuma-
no meno, durano di più e tengono 
conto dell’intero ciclo di vita della 
macchina. Non si tratta solo di una 
scelta ambientale, ma anche econo-
mica: meno sprechi e più efficienza 
significano maggiore valore nel tem-
po per i nostri clienti.

Tornos Technologies Italia srl
Via Achille Grandi, 1/B, 1/C 

20017 Rho (MI)
T. + 39 0257681501

italia.contact@tornos.com
www.tornos.com



Steel Plastic offre una vasta gamma di 
contenitori  e cassettiere  in resine 
termoplastiche.
Abbinate al la nostra l inea di Abbinate al la nostra l inea di armadi , 
carrell i  e accessori in metal lo 
garantiscono praticità e organizzazione, 
combinando sicurezza per l 'utente f inale 
e i l  migl ior rapporto qual ità/prezzo.

www.steelplastic. i t

KeyBox SERIE

MultiBox SERIE

info@steelplastic. i tMADE IN ITALY

https://www.steelplastic.it
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Terenzi srl

SISTEMI INNOVATIVI 
per UN MIGLIORAMENTO 
CONTINUO SUL PRODOTTO

Terenzi srl ha progettato, due anni 
fa, due stampi a iniezione per termo-
plastici in Acciaio inox per la realiz-
zazione della scatola di controllo di 
un prodotto volto alla termoregola-
zione dell’ambiente. Dopo ricerche 
di mercato, il cliente ha optato 
per un avanzamento del prodot-
to in quanto alcune modifiche lo 
avrebbero reso più prestazionale.
Il design ad alta gamma neces-
sitava infatti, nella tranciatura, di 
particolari accortezze. 
Terenzi ha quindi adottato sistemi 
innovativi modificando lo stampo già 
internamente esistente e creato. 
La prima versione si basava sull’ir-
raggiamento frontale e sulla con-
vezione naturale che fa uscire aria 
calda dall’alto. L’innovazione inve-
ce, pur conservando l’irraggiamento 
frontale e dall’alto che rimangono in-
variati e ottimali, aggiunge una venti-

lazione forzata che potenzia, irradia 
e distribuisce il flusso di aria calda 
attraverso una foce di supplemento 
nella parte bassa. 
La modifica attuata consente egual-
mente la produzione di entrambe le 
versioni del radiatore in funzione delle 
richieste dei consumatori.
Contestualmente, è stata effettuata 

Terenzi srl
Via Tolstoj, 27/A

20098 S. Giuliano Milanese (MI)
T. +39 02 9840880
T. +39 02 98241130

info@terenzisrl.it www.terenzisrl.it

NEL SERVIZIO OFFERTO DA TERENZI RIGUARDANTE LA LAVORAZIONE DEL METALLO 
E LO STAMPAGGIO DELLA PLASTICA, UN FOCUS PARTICOLARE È DATO DALL’ATTENZIONE 
PER OGNI PROGETTO ANCHE NELLA NECESSITÀ DI MIGLIORARLO NEI DIVERSI PASSAGGI 
E SINGOLI DETTAGLI QUANDO RICHIESTO, PER ARRIVARE A RESE CHE SIANO 
SEMPRE PIÙ PERFORMANTI, NELLA FUNZIONALITÀ COME NELL’ESTETICA

una modifica anche dei simboli di co-
mando sulla mascherina comandi, 
stampata in policarbonato sempre 
in Terenzi grazie a uno stampo pro-
gettato internamente, a iniezione 
sottomarina, che ottimizza il pro-
cesso produttivo in quanto l’ogget-
to e la matarozza vengono separati 
automaticamente, senza passaggi 
ulteriori; la mascherina è marcata at-
traverso UV printing che consente, 
tramite la polimerizzazione istanta-
nea, di ottenere colori vividi e precisi.

Steel Plastic offre una vasta gamma di 
contenitori  e cassettiere  in resine 
termoplastiche.
Abbinate al la nostra l inea di Abbinate al la nostra l inea di armadi , 
carrell i  e accessori in metal lo 
garantiscono praticità e organizzazione, 
combinando sicurezza per l 'utente f inale 
e i l  migl ior rapporto qual ità/prezzo.

www.steelplastic. i t

KeyBox SERIE

MultiBox SERIE

info@steelplastic. i tMADE IN ITALY

https://www.steelplastic.it
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MICROingranaggi srl

Il nostro nuovo MICROlab 
è operativo al 100%
IL NUOVO REPARTO UNISCE TRE AREE STRATEGICHE 
DI MICROingranaggi — OPERATIONS & IT, SISTEMI DI GESTIONE 
E MARKETING — E SI OCCUPA DI TUTTO CIÒ CHE RIGUARDA 
LO SVILUPPO E L’INNOVAZIONE, PARTENDO DALL’ANALISI 
DEI DATI PROVENIENTI DA OGNI AMBITO DELL’AZIENDA: 
DALLA PRODUZIONE, AI PROCESSI INTERNI, FINO ALLA PARTE 
COMMERCIALE E ALLA COMUNICAZIONE VERSO L’ESTERNO

compresi, per poi trasformarli in deci-
sioni concrete. Decisioni che servono 
a ottimizzare la produzione, ridurre i 
costi, aumentare l’efficienza operativa. 
Ma anche a migliorare la qualità del 
servizio e a prendere scelte più con-
sapevoli e tempestive. Partendo da 

questo presupposto, qualche mese 
fa abbiamo deciso di dare il via a un 
progetto piuttosto insolito, soprattutto 
per un settore come il nostro. 

In sostanza abbiamo creato un
nuovo reparto, che abbia-
mo chiamato MICROlab, e 
che raggruppa tre aree di 
MICROingranaggi che ri-
teniamo particolarmente 
strategiche: operations & 
IT, sistema qualità e certifi-
cazioni e marketing.

di Marco Garavaglia

microjournal.microingranaggi.it

Parlare di obiettivi di miglioramento 
senza passare dall’analisi dei dati è, 
ormai, pura fantascienza. Su questo 
punto, credo, siamo tutti d’accordo. 
I dati vanno raccolti, analizzati, letti e 

https://microjournal.microingranaggi.it
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MICROingranaggi srl
Via del Commercio, 29
20090 Buccinasco (MI)
T. +39 02 48401364

info@microingranaggi.it
www.microingranaggi.it

Perché questa scelta? 
Prima di tutto perché crediamo che, 
oggi, i reparti di un’azienda non pos-
sano più essere considerati compar-
timenti stagni, ma debbano dialogare 
tra loro in modo fluido e interconnes-
so. Una scelta, questa, che ci pare 
particolarmente centrata, soprattutto 
se pensiamo al ruolo che ciascuna 
delle tre aree che compongono MI-
CROlab può giocare in un’ottica di 
integrazione.
L’area operations & IT, ad esempio, è 
centrale per implementare tecnologie 
digitali sempre più avanzate e migliora-
re l’efficienza produttiva, grazie a siste-
mi connessi e soluzioni basate anche 
sull’intelligenza artificiale.
Il reaparto sistema qualità e certifica-
zioni, invece, ci permette di lavorare su 
processi sempre più ottimizzati, con 
un controllo più rigoroso e un margine 
di errore ridotto, restando in linea con 
gli standard internazionali più esigenti.

E poi c’è il marketing, di cui mi occu-
po direttamente e che – seppur spes-
so venga ancora confuso con la sem-
plice pubblicità – ha in realtà un ruolo 
molto più strategico, ovvero quello 
di analizzare i dati, anticipare i biso-
gni dei clienti e fornire al reparto sales 
lead il più possibile qualificati e che in 
futuro possano diventare clienti.

MICROlab si occupa quin-
di di tutto ciò che riguarda 
lo sviluppo e l’innovazione 
in MICROingranaggi, par-
tendo dall’analisi dei dati 
provenienti da ogni ambi-
to dell’azienda: dalla pro-
duzione, ai processi che la 
governano, fino alla parte 
commerciale e alla comu-
nicazione verso l’esterno.

Marco Garavaglia 
Approdato ufficialmente 
in MICROingranaggi dopo un 
percorso formativo e professionale 
nell’ambito del business 
management, oggi è il Sales and 
Marketing Manager dell'azienda.
L'impegno costante e la dedizione 
nell'ottica di un miglioramento 
continuo, per Marco, non 
deve essere solo nell’ambito 
di prodotti e servizi, ma anche 
delle condizioni di lavoro, della 
sicurezza, della sostenibilità 
e del benessere dei dipendenti.

L’idea è quella di centralizzare le stra-
tegie di sviluppo e innovazione in un 
unico ambiente, in cui tutti questi 
dati vengano analizzati e monitorati 
in modo integrato. 
Tutto questo — e lo stiamo già os-
servando concretamente — ci sta 
permettendo di aumentare in modo 
significativo la velocità con cui riu-
sciamo a implementare interventi 
diretti e nuove soluzioni migliorative.
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Gicar S.r.l. | Via Como angolo Via Laghetto | 23807 Merate (LC) Italia | Tel: (0039) 039.990.6035 
www.gicarsrl.cominfo@gicarsrl.com

httpc://www.gicarsrl.com
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STEM srl

STEM, TAILOR MADE SENSORS

Fondata nel 1987, STEM srl ha ini-
ziato la sua attività produttiva con la 
costruzione di sensori magnetici di 
prossimità e unità magnetiche. Nel 
corso degli anni la gamma di prodotti 
si è ampliata con l’introduzione dei 
livellostati per l’industria, dei sensori 
e delle centraline per il controllo degli 
ascensori e dei sistemi per la sicurez-
za macchine realizzati tramite senso-
ri ed unità magnetiche codificate in 
grado di trasmettere segnali ad op-
portune centraline di sicurezza.
L’utilizzo di nuove e sempre più avan-
zate attrezzature ha garantito negli 

STEM SRL OFFRE 
SOLUZIONI SU MISURA 
COSTRUITE SULLE 
ESIGENZE DEL CLIENTE 
E TUTTI I PRODOTTI 
RISPETTANO ALTI STANDARD 
DI QUALITÀ, AFFIDABILITÀ E 
SICUREZZA.

Ad oggi l’azienda offre alla propria 
clientela una vasta gamma di prodot-
ti capaci di soddisfare le più svariate 
esigenze ed è in grado di studiare 
soluzioni personalizzate partendo 
dalla progettazione fino all’industria-
lizzazione del prodotto passando da 
prototipazioni rapide con stampan-
te 3D interamente gestite all’interno 
dell’azienda.
I prodotti STEM sono realizzati se-
condo le esigenze di ogni singolo 
cliente che può richiedere un’elevata 
personalizzazione tale da poterli defi-
nire prodotti fatti su misura. 

anni un costante incremento della ca-
pacità produttiva ed un sempre mag-
giore controllo di tutte le fasi di produ-
zione indispensabile per garantire la 
massima qualità dei prodotti.
La qualità del prodotto STEM è ga-
rantita dal conseguimento della cer-
tificazione di sistema ISO 9001:2015 
(Primo certificato di qualità rilasciato 
da DNV nel 1997) e dalle omologa-
zioni di prodotto rilasciate da TUV, 
IMQ, UL.
Gli stabilimenti, le cui dimensio-
ni sono cresciute negli anni, com-
prendono un laboratorio di ricerca e 
sviluppo che permette di realizzare 
prodotti sempre nuovi in tempi rapidi 
operando con l’ausilio di sofistica-
ti strumenti di progettazione ed ap-
parecchiature per eseguire prove di 
affidabilità, durata e sicurezza, oltre 
a quanto necessario per soddisfare i 
requisiti delle direttive della Comunità 
Europea.
Il mercato a cui si rivolge STEM srl 
è costituito principalmente da azien-
de nazionali ed estere operanti sia 
nel settore industriale che nel setto-
re dedicato agli ascensori. Il livello di 
esportazione del prodotto STEM ha 
raggiunto la quota record del 55% del 
fatturato e vengono attualmente ser-
viti più di 70 paesi in tutto il mondo.

STEM srl
Via della Meccanica, 2

27010 Cura Carpignano (PV) 
T .+39 0382 583011

stem@stemsrl.it www.stemsrl.it Dispositivi per 
sicurezza funzionale

Dispositivi per 
ascensori

Dispositivi 
per industria

Controllo 
livelli liquidi

SOLUZIONI ELETTRONICHESOLUZIONI ELETTRONICHE  
PER AUTOMAZIONE PER AUTOMAZIONE 19631963daldal

STIRO E 
LAVANDERIA

MACCHINE 
DA CAFFÈ

TRATTAMENTO 
ACQUE E 

SPILLATURA 
BEVANDE

CONFEZIONAMENTO
INDUSTRIALE

QUADRI ELETTRICI
E AUTOMAZIONE

LAVASTOVIGLIE 
INDUSTRIALI

APPARECCHIATURE 
PER COTTURA

DISTRIBUTORI
AUTOMATICI

GELATERIA
E BANCHI 
FREDDO

APPARECCHIATURE 
MEDICALI

Gicar S.r.l. | Via Como angolo Via Laghetto | 23807 Merate (LC) Italia | Tel: (0039) 039.990.6035 
www.gicarsrl.cominfo@gicarsrl.com

httpc://www.gicarsrl.com


La nuova Fabbrica 4.0:
Più spazio all’innovazione, 

Più valore alle persone.

Robotica collaborativa, controlli digitali ed energia solare: la nuova sede Oxyturbo è 
un esempio concreto di industria 4.0.

Spazi belli, sicuri e sostenibili, pensati per il benessere delle persone, premiati con la 
certificazione LEED Platinum.

Processi ottimizzati e un’organizzazione di logistica e spedizione integrata completano 
una struttura progettata per offrire soluzioni evolute, affidabili e su misura.

Oxyturbo Spa | Via San Michele Arcangelo, 3 | 25017 Lonato del Garda (BS) Italy
Tel. +39 030 9911855  |  www.oxyturbo.it
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• SALDATURA
• BEVERAGE
• OXYKLIMA
•ACQUARIOLOGIA

I nostri campi applicativi:

https://www.oxyturbo.it
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SERVOPRESSE PRODUCE UNA GAMMA COMPLETA DI LINEE DA COIL PER L’ASSERVIMENTO 
DI TUTTI I TIPI DI MACCHINE UTENSILI, COME PRESSE, CESOIE, PIEGATRICI, PUNZONATRICI, 
PROFILATRICI ECC. 

Servopresse è stata fondata dai 
fratelli Cecchi, Silvano ed Umberto, 
nel 1970 ed ormai da diversi anni è la 
seconda generazione della famiglia, 
che si occupa della Gestione della 
società: Dario, Lara e Paolo Cecchi, 
rispettivamente, responsabile tecni-
co, commerciale e finanziario.

Forti del loro continuo sviluppo nella 
ricerca tecnologica, la qualità delle 
macchine prodotte e solide relazio-
ni con i propri clienti e collaborato-
ri, oggi è una delle aziende leader in 
questo settore con l’85% della pro-
duzione rivolta al mercato internazio-

nale, dove Servopresse dispone di 
distributori tecnicamente qualificati in 
grado di offrire alla clientela un ser-
vizio di messa in funzione dei mac-
chinari ed un servizio di assistenza 
post-vendita.

Grazie alla completa informatizzazio-
ne dell’ufficio tecnico è in grado di se-
guire l’intera commessa dalla fase di 
progettazione, ottenuta tramite siste-
mi CAD 2D/3D specifici per la proget-
tazione meccanica e per l’impiantisti-
ca, fino alla gestione computerizzata 
del magazzino. Tutta la produzione 
viene realizzata direttamente all’in-

terno dello stabilimento che dispone 
di moderne macchine utensili CNC 
e FSM di alta tecnologia per tutte le 
caratteristiche, fino ad ottenere lavo-
razione di pezzi con dimensioni max. 
6mx2x2m dal peso di 10 Tonnellate.

Servopresse è inoltre in grado di 
offrire al cliente macchine speciali su 
misura, al fine di eseguire e soddisfa-
re anche le più sofisticate, differenti e 
complesse caratteristiche per le più 
speciali esigenze di lavorazione.
Presenta la sua gamma di produzio-
ne completa che è in grado di coprire 
tutte le dimensioni di coils fino ad una 

Servopresse srl

ASSERVIMENTI PER PRESSE E LINEE DI TAGLIO
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Servopresse srl 
Via Enrico Fermi, 48

20019 Settimo Milanese (MI) 
T. + 39 02 3285775
info@sevopresse.it

www.servopresse.it

portata max di 20 tonnellate, uno 
spessore min/max. di 0,2 a 20 mm. 
e ad una larghezza min/max. da 200 
a 2000 mm. Come: 

• Svolgitori

• Raddrizzatrici normali 
 e alimentatrici

• Alimentatori elettronici 

• Linee Tradizionali  

• Linee Compatte 

• Linee speciali adatte a soddisfa-
re le più particolari e sofisticate esi-
genze di lavorazione tra cui linee di 
alimentazione a zig-zag, raddrizzatici 
a culla, linee di taglio, linea taglia di-
sco, linee di micro perforatura ed im-
bottitura. 

Questo tipo di soluzione è ideale per 
aziende che hanno una produzione 
molto differenziata, che non hanno la 
possibilità o necessità di destinare un 
solo operatore a gestire la linea e che 
hanno una produzione organizzata 
su più turni.



CO.MA.F. S.r.l.
Via per Cascina Greppi 81, SOVICO (MB) - Tel. +39 039 2011710 - info@comaf.it - www.comaf.it

Al fianco di chi lavora 
la lamiera

Professionalità e serietà da 60 anni
Importatori esclusivi 

per l’Italia
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C.R.M. di Mazzoccato Arturo & Figli srl

UTENSILI SPECIALI PER LAVORAZIONE 
AD ASPORTAZIONE DI TRUCIOLO  
PIONIERA NELL’APPLICAZIONE 
DI DIAMANTE ( PCD ) E  C.B.N. 
POLICRISTALLINI, C.R.M. 
DI MAZZOCCATO ARTURO 
& FIGLI S.R.L OFFRE TAGLIENTI 
AFFILATI LASER (+30% DURATA) 
SU INSERTI SPECIFICI, 
CON PROFILI, SPOGLIE 
E ROMPITRUCIOLI 
DI ELEVATISSIMA PRECISIONE 
PER TUTTI I SETTORI 
DOVE LE TOLLERANZE 
SONO IMPORTANTI, FINO 
AI MICRON (µ); ELABORATI 
SU MISURA IN BASE 
ALL’UTILIZZO DESIDERATO 
SU TORNI, FRESATRICI, CENTRI 
DI LAVORO O TRANSFER, 
PER LAVORARE SIA MATERIALI 
TRADIZIONALI CHE INNOVATIVI 
(AD ESEMPIO COMPOSITI:
FIBRA DI CARBONIO, 
PLEXIGLAS, CARBOGRAFITE, 
PTFE). DAL 2024 È MEMBRO 
DEL LOMBARDIA AEROSPACE 
CLUSTER

C.R.M.
di Mazzoccato Arturo & Figli s.r.l. 

Via S.S. dei Giovi 44
22073 Fino Mornasco (CO)

T. +39 031 928352
info@crmtools.it - www.crmtools.it

Certificata ISO 9001 dal 2003, progetta e produce direttamente, in-
serti ed utensili speciali per lavorazioni meccaniche ad asporta-
zione di truciolo:  cartucce, lamatori, bareni, barre, carotatori, punte, 
frese a fissaggio meccanico o saldobrasate,  che eseguono più lavo-
razioni in unica presa riducendo tempi di consegna e abbattendo 
costi di produzione, apprezzate da clienti italiani ed internazionali.
Sul sito plurilingue www.crmtools.it  brevi schede su alcuni prodotti 
sviluppati in base all’applicazione o alla linea prodotto. 
Filmati sull’applicazione di prodotti speciali sono presenti sul canale: 
www.youtube.com/user/CRMsrl
C.R.M. Mazzoccato srl partecipa al progetto RE.FIL – Filiera Me-
talmeccanica di SMART / Interreg V Italia-Svizzera, promosso da 
CCIAA Como-Lecco, Confindustria Como, GREEN Università Bocco-
ni, Scuola Sant’Anna di Pisa, Scuola Universitaria Professionale della 
Svizzera Italiana, SQS. Rapporti di Sostenibilità sono disponibili per la 
consultazione sul sito dell'azienda. 
Particolarmente attenta alla tematica della Parità di Genere, C.R.M. 
Mazzoccato srl ha conseguito nel 2024 la Certificazione a norma 
UNI PDR 125:2022. Copia della Politica Aziendale per la Parità di 
Genere può essere visionata sul sito www.crmtools.it.
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https://www.comaf.it
https://www.youtube.com/user/CRMsrl
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In questo lungo percorso, siamo stati 
testimoni di momenti di crescita, sfi-
de e soprattutto, di soddisfazioni. La 
nostra missione è sempre stata quel-
la di offrire un servizio di trasporto 
affidabile, sicuro ed efficiente e oggi 
possiamo affermare con orgoglio di 
aver raggiunto questo obiettivo gra-
zie all'impegno costante di un team 
instancabile di partner e fornitori fo-
calizzato sulla qualità del servizio ed 
alla competenza.
La nostra azienda si distingue per la 
capacità di fornire servizi di traspor-
to via terra, via mare e via aerea, in 
modo da soddisfare anche le richie-

SONO PASSATI BEN 
27 ANNI DA QUANDO 
LA NOSTRA AZIENDA 
DI SPEDIZIONI 
INTERNAZIONALI
HA INTRAPRESO IL SUO 
VIAGGIO NEL MONDO
DEI TRASPORTI 
E DELLA LOGISTICA

Xxxx
xxxxx
xxxx

Con una punta d’orgoglio, possiamo 
affermare che il nostro successo nel 
settore delle spedizioni internazionali 
è il risultato del lavoro ad “alto valo-
re aggiunto” del nostro team e della 
fiducia che i clienti hanno riposto nel 
nostro operato. 
Consapevoli dell’impatto ambien-
tale del settore dei trasporti, siamo 
fermamente impegnati ad agire in 

ste dei clienti più esigenti. 
Dal trasporto di merci voluminose via 
nave, alla velocità e la flessibilità delle 
spedizioni via aerea, siamo sempre 
pronti a trovare soluzioni customiz-
zate. Questa versatilità ci ha permes-
so di ampliare la nostra presenza su 
scala globale, collaborando con par-
tner in tutto il mondo e diventando un 
punto di riferimento nel settore.

ITX CARGO

DAL 1998 
MUOVIAMO LE
VOSTRE MERCI
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modo responsabile, studiando misu-
re concrete per ridurre la nostra im-
pronta ecologica.
Abbiamo implementato una serie di 
iniziative volte a migliorare la soste-
nibilità delle nostre operazioni, come 
l'utilizzo di tecnologie a basso impat-
to ambientale e la razionalizzazione 
delle rotte per ridurre le emissioni di 
CO2. 

ITX CARGO srl
Via Saronnino 1

21040 Origgio (VA)
T. +39 02 300921
info@itxcargo.com

ITX CARGO VENETO srl
Via Sommacampagna 22/a

37137 Verona
T. +39 045 8622955

info@itxcargoveneto.com

ITX CARGO OVERSEAS srl
Via Saronnino 1

21040 Origgio (VA)
T. +39 02 300921

info@overseas-itxcargo.com

FILIALE 
ITX CARGO OVERSEAS srl

Via Venezuela 15
00071 Pomezia (RM)
T. +39 06 87165324

pomezia@overseas-itxcargo.com
www.itxcargo.com

La nostra attenzione alla sostenibilità 
è una dimostrazione tangibile dell’im-
pegno profuso per la salvaguardia del 
nostro pianeta in una visione più am-
pia di bene comune.Siamo entusiasti 
di annunciare la recente installazione 
di pannelli solari sul nostro capannone. 

Dettagli dell’Installazione
Numero di Pannelli Solari: 217
Potenza Totale Generata: 100 kW

L’installazione dei pannelli solari è 
solo uno dei molti passi abbiamo in-
trapreso per rendere la nostra azien-
da più ecologica. Crediamo ferma-
mente che le azioni di oggi possano 
fare una grande differenza per il futu-
ro del nostro pianeta.
Come atto concreto, inoltre, siamo 
lieti di comunicare che abbiamo otte-
nuto la certificazione ISO 14001:2015 
(ambiente) per ITX Cargo e per Over-
seas (sia Origgio che Pomezia) e che 
abbiamo esteso la certificazione ISO 
9001(qualità) anche a ITX Cargo 
Overseas, inclusa la filiale di Pome-
zia. Questi importanti riconoscimenti 
ci aiuteranno a consolidare i nostri 
sforzi in materia di politica ambientale 
e di qualità e a garantire che le nostre 
operazioni rispettino i rigorosi stan-
dard internazionali. Oggi, ITX CAR-
GO è un'azienda proiettata nel futuro 
e persegue una strada: porre come 
linee guida una serie di valori ed ideali 
che essa stessa rappresenta.
Un grazie ai nostri collaboratori, ai 
nostri clienti ed ai nostri partner com-
merciali che continuano a sostenerci 
in questo viaggio.
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LA VOSTRA ATTIVITÀ 

CONTATTATECI
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AD AMPIA 
VISIBILITÀ
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FATE CENTRO 
 CON

GUIDA DELLE PMI 
LOMBARDE
Pubblicazione cartacea e digitale 
a periodicità annuale con l’obiettivo 
di divulgare un repertorio aggiornato 
e ragionato di selezionate realtà 
produttive della Lombardia. In formato 
elettronico, in free download dalla 
home page di www.pmilombarde.it 

PORTALE 
www.pmilombarde.it
On line dal 2007, vanta 
un alto numero di visualizzazioni 
e contatti giornalieri certificati, 
con un trend in continua 
crescita per l’azione costante 
di promozione e l’ottima 
indicizzazione nei motori di ricerca. 
Le aziende, prevalentemente manifatturiere, censite 
e complete di dati, testi plurilingue e link attivi, sono 
costantemente aggiornate.

E-FOCUS MAGAZINE
Magazine digitale e cartaceo, pensato 
per offrire alle Aziende l’opportunità 
di informare raggiungendo un target mirato 
e selezionato. Un mezzo per veicolare idee 
e contenuti di qualità. Diffuso online 
a un ampio bacino di utenti B2B, 
è disponibile in free download dalla home 
page di www.pmilombarde.it e in una 
sezione dedicata del Portale è presente l’archivio storico. 
E-FOCUS Magazine è condiviso sui Social 
di PMI Lombarde, Facebook e Linkedin.

insieme troveremo 
la giusta soluzione 
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di comunicazione

Tel. 02 3319180 
info@pmilombarde.it

Directory of Small and Medium Enterprises operating in Lombardy

2024 / 2025

f y n SEGUICI

https://www.pmilombarde.it
https://www.pmilombarde.it
https://www.facebook.com/pmilombarde.referenziale
https://www.facebook.com/pmilombarde.referenziale



