TRADIZIONE

Ogni cambiamento nasce da un’evolu-
zione o semplicemente da un’idea, da
uno stimolo. Quando la curiosita incontra
la necessita di guardare avanti, si apre
una nuova strada.

E da questa spinta che oggi - E-FOCUS
presenta IN - una rubrica dedicata
all'innovazione in azienda: un percorso
editoriale che esplorera come, strumenti
digitali, intelligenza artificiale, automazio-
ne e sostenibilita stiano ridefinendo i mo-
delli produttivi, organizzativi e decisionali.
Non sara un racconto solo tecnico, ma
umano: parleremo di sfide, di intuizioni, di
errori e successi, perché il progresso non
€ mai solo questione di tecnologia, ma di
visione e cultura.

PERCHE “IN”?

Perché IN significa essere dentro. Den-
tro i processi aziendali, dentro le sfide e
le opportunita che la trasformazione digi-
tale porta con sé.

INNOVAZIONE

ILRACCONTO DELLE PMI

COME INNOVAZIONE,
INIZIO, INTUIZIONE, INVENZIONE

IN ¢ la volonta di capire e di partecipare,
non solo di osservare. Significa guardare
da vicino cio che accade nei luoghi dove
il nuovo prende forma e dove un proget-
to smette di essere teoria e diventa stru-
mento concreto di lavoro.

IN € un invito a entrare nei luoghi dove
la tecnologia incontra le persone, dove le
idee si trasformano in valore.

Ma IN significa anche essere attuali: es-
sere “in” nel senso piu contemporaneo
del termine: aggiornati, connessi, capaci
di interpretare le tendenze che guidano
il cambiamento per comprenderlo e gui-
darlo.

E-FOCUS, ¢ il Magazine che con IN si
aggiorna, pur restando fedele alla missio-
ne di offrire uno spazio aperto per comu-
nicare. Continuate a raccontarci le vostre
storie: insieme possiamo dare piu forza
alla voce delle imprese, offrire ai lettori in-
formazione di qualita e uno sguardo au-
tentico sulla realta che si trasforma.

Vi ricordiamo che tutte le Aziende da noi recensite, sono presenti anche nella GUIDA DELLE PMI
LOMBARDE 2025-26, disponibile in free download dalla home page di www.pmilombarde.it

Vi invitamo a verificare i dati pubblicati nella scheda del Portale e a fornirci eventuali aggiornamenti.

I Team di PMI LOMBARDE ¢ a disposizione per supportarVi nel delicato compito di divulgazione

dell’informazione e promozione della Vostra attivita.

CONTATTATECI, TROVEREMO LA GIUSTA SOLUZIONE
PER LE VOSTRE ESIGENZE DI COMUNICAZIONE

PMI

Lombarde

E-FOCUS Magazine diffuso online ad un ampio bacino di utenti B2B,
¢ disponibile in free download dalla home page di www.pmilombarde.it

e in una sezione dedicata del Portale € presente I'archivio storico.

E-FOCUS Magazine, ¢ condiviso sui Social
di PMI Lombarde, Facebook e Linkedin.
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STRATEGICO
PER LE PMI

L'IA COME
ALLEATO

LINTERVENTO DI SIMONE DALLANGELO

ALLA.P.I. HOUR DEL 23 SETTEMBRE 2025

"NELLERA DELLIA, VINCE CHI SA ESSERE PIU UMANO" E STATO IL TITOLO DELLEVENTO DELLO
SCORSO 23 SETTEMBRE, ORGANIZZATO DA A.P.I. DISTRETTO SUD OVEST MILANO, CHE HA UNITO
TRADIZIONE E FUTURO ALLINTERNO DELLA STORICA AZIENDA ASSOCIATA E. RANCATI SRL

A CORNAREDOQO. ELEMENTI CHIAVE: PARTECIPAZIONE ATTIVA, DIALOGO COSTRUTTIVO SU UN
TEMA STRATEGICO E AUTENTICO SPIRITO ASSOCIATIVO.

La serata ¢ iniziata con la visita
guidata all'impresa, attiva dal
1864, celebre per la produzione
di attrezzeria scenica per cine-
ma, teatro, televisione, intrat-
tenimento e utilizzata in capola-
vori del passato come “Ben Hur”,
“Cleopatra”, fino ai piu recenti
“Pirati dei caraibi”, “Il Gladiatore”
e tanti altri. Un viaggio irripeti-
bile, tra laboratori artigianali e
magazzini, per immergersi nel
cuore della scenografia accom-
pagnati dagli imprenditori, Ro-
molo e Cristina Sormani, che la
guidano con passione guardan-
do al domani.

In un mercato sempre piu au-
tomatizzato la vera sfida non
& implementare I'Al, ma capire
perché farlo: la tecnologia € po-
tente nel “cosa” e nel “come”, ma
il “senso” del fare resta umano,
soprattutto quando parliamo di
PMI. Infatti, grazie alla loro agi-

lita, flessibilita e conoscenza del
contesto, possono trasformare
laloro dimensione in un vantag-
gio competitivo. Come?

Nell’era dell’Al, vince chi sa es-
sere pil umano, valorizzando
creativita, empatia e pensiero
critico. Serve partire dai proble-
mi reali, non dalla tecnologia, e
costruire una sinergia intelli-
gente tra persone e strumenti.
Questo il messaggio chia-
ve dell'intervento di Simo-
ne Dall'Angelo, coordinatore
dell’Area Innovazione di A.PI.,
esperto di Al, Executive Advisor
in Twig, Adjunct Professor pres-
so il Master in Digital Strategy
and Processes for Innovation e
il Master in Brand Communica-
tion del Politecnico di Milano e
Guest Lecturer presso la Scuola
del Design del Politecnico di Mi-
lano, che ha offerto una visione
pragmatica e controcorrente

sull'adozione
artificiale.

Secondo Dall'Angelo, quindi,
I'approccio corretto non parte
dalla tecnologia, ma dal proble-
ma. "La domanda non & ‘come
integro I'Al', ma 'quale problema
aziendale devo risolvere' ", ha
sottolineato. La tecnologia & uno
strumento, un mezzo per rag-
giungere un fine, e non un obiet-
tivo in sé. Adottarla senza una
reale necessita rischia di trasfor-
marsi in un investimento sterile.
Centrale nel suo discorso ¢ sta-
toil "paradosso dell'intelligenza
artificiale": piu si automatizza,
pit il ruolo dell'essere umano
diventa fondamentale. Compe-
tenze come il pensiero critico,
la leadership e I'empatia non
sono replicabili dalle macchine
e diventano il vero vantaggio
competitivo. "Uno strumento,
per quanto potente, € inutile se

dell'intelligenza



https://www.erancati.com/it/
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Simone Dall'Angelo, coordinatore dellArea Innovazione di A.P.l.,

esperto di Al, Executive Advisor in Twig, Adjunct Professor presso il Master in Digital
Strategy and Processes for Innovation e il Master in Brand Communication del Politecnico
di Milano e Guest Lecturer presso la Scuola del Design del Politecnico di Milano.

nessuno lo sa usare".

In questo contesto, le PMI ita-
liane godono di un vantaggio
strategico rispetto alle grandi
multinazionali. La conoscenza
capillare dei propri processi, dei
clienti e dei fornitori da parte
dell'imprenditore rappresenta
il "dato" piu prezioso per adde-
strare i modelli di Al in modo
efficace. Questa agilita, unita a
una profonda conoscenza del
proprio business, permette im-
plementazioni rapide e mirate,
a differenza delle complesse e
stratificate strutture delle gran-
di corporation.

Per le PMI, la via maestra in-
dicata & quella dei "quick win":
progetti pilota, piccoli e rapidi,
focalizzati sulla risoluzione di
un problema specifico. Questo
approccio permette di testare
le soluzioni, abbassare il rischio
e misurare un ritorno sull'inve-
stimento in tempi brevi, come
dimostrato dal caso di un'azien-
da che ha ridotto la redazione
di un report da quattro giorni a
poche ore, riqualificando il ruo-
lo del personale verso attivita di
supervisione e controllo.

In conclusione, Dall'Angelo ha
messo in guardia sui limiti della
tecnologia. | modelli di Al non
sono infallibili e possono com-
mettere errori. La supervisione
umana e la conoscenza specifica
del settore restano, quindi, im-
prescindibili.

La vera sfida non ¢ la sostituzione
dell'uomo con la macchina, ma la
creazione di una sinergia in cui
I'Al potenzia le capacita umane,
permettendo alle aziende di es-
sere piu efficienti e competitive.

A.P.. PERLEPMI

COME POSSONO LE PMI
APPROCCIARE

QUESTO CAMBIAMENTO
E FARNE UN VANTAGGIO
COMPETITIVO?

A.Pl., attraverso I'Area Inno-
vazione, affianca le PMI nell’a-
dozione dell'Intelligenza Arti-
ficiale, trasformandola in uno
strumento concreto per l'inno-
vazione e transizione digitale.

Il supporto & personalizzato e
multidisciplinare, con attivita
mirate alla costruzione di una
visione strategica e alla valo-
rizzazione delle persone, grazie
a formazione continua e stru-
menti operativi.

| 4 aspetti principali del percor-
so A.P.I.: Intelligenza Artificia-

le a misura di PMI declinati in
webinar, corsi, comunicazioni
informative, sono:

- Fondamenti e contesto
dell'intelligenza Artificiale nelle
PMI

- Leadership e trasformazione
organizzativa

-> Applicazioni pratiche e stru-
menti

= Sicurezza informatica, etica
e prospettive future

INNOVATION RADAR CHART:
FOTOGRAFIA ESTRATEGIA
DELLINNOVAZIONE

Le PMI associate possono
esplorare la propria capacita di
innovazione non solo tecnologi-
ca ma complessiva attraverso la
“Innovation Radar Chart”.

Uno strumento di analisi che si

sviluppa su 5 direttrici fonda-
mentali:

1. Strategia e visione digitale

2. Organizzazione e persone

3. Processi e tecnologie

4. Ecosistema e collaborazioni
5. Risultati e impatti

Si tratta di una metodologia di
assesment che, in 30-45 minuti,
permette di fotografare lo stato
dell’arte e, soprattutto, di iden-
tificare le priorita di intervento.
Ogni dimensione viene valutata
attraverso domande mirate che
non indagano solo il “cosa” (qua-
li tecnologie avete?) ma soprat-
tutto il “come” (come gestite il
processo di innovazione?) e il
“perché” (quale visione guida le
vostre scelte?).

Il risultato & una visualizzazio-
ne radar che mostra immedia-
tamente dove l'azienda e for-
te e dove invece necessita di
supporto, accompagnata da un
action plan concreto e perso-
nalizzato. Non si tratta di dare
voti, ma di creare consapevolez-
za e tracciare un percorso di
crescita sostenibile.

Per informazioni e
per prenotare un incontro
gratuito con gli esperti
per approfondire il tema

v

Scrivi all'indirizzo

innovazione@apmi.it
e CHIEDILOAD API!



https://www.apmi.it/allegati/comunicazione/09072025_AI.pdf
https://www.apmi.it/allegati/comunicazione/09072025_AI.pdf
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NEL MONDO

DELLA MECCANICA

DI PRECISIONE, CIO

CHE FA DAWERO

LA DIFFERENZA NON E
SOLO IL PRODOTTO FINALE,
MA TUTTO QUELLO

CHE C’E DIETRO: QUALITA
DEI PROCESSI, SUPPORTO
TECNICO, CONTROLLO,
TECNOLOGIA E VISIONE.
EPPURE, TUTTO QUESTO
VALORE RISCHIA SPESSO
DI PASSARE INOSSERVATO.
PER QUESTO OGGI PIU
CHE MAI SERVE SAPERLO
RACCONTARE, ANCHE

NEI SETTORI PIU TECNICI.

MICROingranaggi srl
Via del Commercio, 29
20090 Buccinasco (Ml)
T. +39 02 48401364
info@microingranaggi.it
www.microingranaggi.it

MICROingranaggi srl

E-FOCUS

VALORE OLTRE IL PRODOTTO:
PERCHE RACCONTARLO
FA LA DIFFERENZA

di Marco Garavaglia

Negli ultimi anni si sente spesso par-
lare di servitization — un termine ormai
familiare in molti settori, anche molto
lontani dal manifatturiero. Nella mec-
canica, pero, € un approccio che si
applica piu raramente... o che, alme-
no, viene raccontato poco.

Perché ne parlo?

Perché c’e una ragione se, talvolta,
una soluzione realizzata da MICROin-
granaggi pud sembrare piu costosa
rispetto ad alternative piu “tradiziona-
li”. La verita € che non vendiamo solo
un componente, ma anche tutto cio

che lo rende performante: consulen-
za, progettazione, controlli, qualita,
metodo, organizzazione, tecnologia.
Ed e Ii che sta la differenza. Spesso
pero la percezione resta: “state offren-
do un servizio, quindi costate di piu”.
Ma non & sempre cosi.

Grazie agli investimenti 4.0 che ab-
biamo realizzato negli ultimi anni,
oggi siamo in grado di offrire an-
che servizi a valore aggiunto (dalla
co-progettazione alla tracciabilita
completa dei lotti) mantenendo costi
estremamente competitivi. In alcuni
casi, anche piu bassi rispetto a chi
lavora in modo piu tradizionale.


https://microjournal.microingranaggi.it
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Se quello che offriamo non & uguale
a soluzioni apparentemente piu eco-
nomiche, come farlo percepire?

La risposta & semplice (almeno a pa-
role): bisogna raccontarlo.

Ed ecco perché il marketing - in-
teso in senso strategico e non
solo “promozionale” - & fon-
damentale. Raccontare quello
che facciamo, sui nostri canali
digitali o attraverso progetti
come il MICROjournal, signifi-
ca trasmettere valore e aiutare
chi ci ascolta a comprendere il
nostro approccio.

Spesso, quando si richiede un’offerta
tecnica, si riceve una tabella precisa
con quantita, prezzi e tempi. Tutto
corretto. Ma spesso manca il perché.
Il metodo, il know-how, le garanzie
che fanno la differenza.

Nel nostro caso, ogni disegno che ri-
ceviamo viene verificato e — se manca
— possiamo svilupparlo internamente.
La produzione awviene su macchi-
ne di ultima generazione, il lavaggio

su impianti avanzati, la tracciabilita &
garantita da marcature laser, e il con-
trollo qualita viene effettuato con stru-
mentazione che non tutti i competitor
possono vantare. |l tutto seguendo
standard internazionali.

Tutte queste attivita — che rientrano a
pieno titolo nella servitization — per Noi
sono la norma. E anche se ormai ci
sembrano “scontate”, vanno raccon-
tate, altrimenti rischiano di passare
inosservate.

Come ho scritto tempo fa, esten-
dere gli standard richiesti da
settori come I'aerospace ad
altri ambiti significa maggiore
controllo, piu sicurezza e af-
fidabilita, e una qualita supe-
riore del servizio. Ma anche
un impegno costante che, se
non spiegato, pu6é far sem-
brare cio che facciamo sem-
plicemente “piu caro”.

La realta & che, in molti casi, non lo .

Marco Garavaglia
Approdato ufficialmente

in MICROingranaggi dopo
un percorso formativo

e professionale nell’lambito
del business management,
oggi & il Sales and Marketing
Manager dell'azienda.
L'impegno costante

e la dedizione nell'ottica

di un miglioramento continuo,
per Marco, non deve essere
solo nell’ambito di prodotti

e servizi, ma anche

delle condizioni di lavoro,

della sicurezza, della sostenibilita
e del benessere dei dipendenti.

J
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INTELLIGENZA ARTIFICIALE:
UNA RISORSA STRAORDINARIA,
GHE VA TENUTA SOTTO CONTROLLO o

L’Al PUO FAR CRESCERE
UN’IMPRESA, SE RIMANE
SOTTO IL CONTROLLO
DELLIMPRESA STESSA.

Ormai I'Intelligenza Artificiale & diven-
tata accessibile a chiunque: basta un
browser per generare testi, immagini,
analisi.

E potente, affascinante, e sembra
gratuita o comunque disponibile. Ma
non lo tutto facile come appare.

Il prezzo reale, spesso, sono i dati.

E per un’impresa, i dati non sono
solo informazioni: sono patrimonio
competitivo e rispetto di norme.
Affidarsi a modelli di Al “in cloud” -
magari gestiti da piattaforme statuni-
tensi - significa cedere, anche solo
in parte, la sovranita sul proprio
patrimonio informativo.

Le normative europee,come il GDPR
e il recentissimo Al Act, stabiliscono
che chi utilizza I’Al deve sapere chia-
ramente e gestire le informazioni che
affida all’Al: cioe dove finiscono i dati,
come vengono trattati e da chi pos-
sono essere utilizzati.

Al IN CLOUD O Al ON PREMISE?
LA DIFFERENZA E SOSTANZIALE
Un servizio cloud pubblico consente
di usare rapidamente e sin troppo fa-
cilmente, strumenti di Al generativa,
ma i dati passano attraverso infra-
strutture esterne, spesso soggette a
normative extra-UE come iI CLOUD
Act, il Patriot Act o la FISA, che
autorizzano 'accesso da parte delle
autorita statunitensi.

Significa che un’azienda europea
pud vedere le proprie informazioni
analizzate o archiviate su server a
cui, di fatto, non ha pieno controllo.
Un modello di Al on premise, in-
vece, ¢ installato e gestito all’inter-
no dell’infrastruttura aziendale,
sotto la supervisione dell’azienda e
nel rispetto delle policy di sicurezza
e privacy.

Questo approccio:

e garantisce riservatezza
e conformita normativa
(GDPR, Al Act, ePrivacy);

e consente di addestrare
i modelli sui propri dati,
senza che lascino I'azienda;

o

Vittorio
Orefice,

DIGIWAY

Digiway srl
Edificio Easypoint, 1° Piano
Via Caldera, 21
20153 Milano (Ml)

T. +39 02 87158030
commerciale@digiway.it
www.digiway:.it

e permette una personalizzazione
piu coerente con i processi
interni;

¢ riduce il rischio di esposizione
o fuga di informazioni sensibili.

In altre parole: ’Al on premise tra-
sforma un rischio potenziale in
un vantaggio competitivo.
COLLABORAZIONE INTERNA:
LAl FUNZIONA MOLTO MEGLIO
SE LE PERSONE COLLABORANO
Un sistema di Al aziendale non deve
sostituire le persone, ma amplifi-
carne la competenza.

Perché questo accada, serve una
cultura condivisa: utenti consapevoli,
regole chiare, formazione continua.
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Il vantaggio non nasce dalla tecno-
logia in sé la visione “magica” anzi &
pericolosa, ma dalla collaborazione
fra persone, formate, e Al - cioe
quando chi la usa ne capisce i mec-
canismi ed i limiti ed & consapevole
delle responsabilita e delle regole da
considerare.

Le PMI, in particolare, possono trar-
ne grande beneficio se costruiscono
una base di competenze diffuse,
anche non tecniche.

CONCLUSIONE

L’Al, dunque, non ¢ pericolosa in sé:
lo diventa se non & governata.

Una Al on premise, gestita da perso-
ne formate e guidata da regole azien-
dali, rappresenta il modello piu solido
per sfruttare la potenza dell’intelligen-
za artificiale senza esporre i propri dati
e la propria reputazione.

Il futuro dell’ Al nelle PMI non & nel “nu-
volone magico”, ma nella capacita
di restare padroni dei propri stru-
menti e delle proprie informazioni.

VERSO UN’Al AZIENDALE CONSAPEVOLE:
PROPOSTA DI CORSO BASE PER UTENTI

INDICE SINTETICO DEL PERCORSO FORMATIVO:

1. Cos’é (davvero)
I'Intelligenza Artificiale

o Miti, limiti e realta operative

o Cosa puod e non puo fare
in azienda

2. Al e dati aziendali

o Cosa sono
i dati sensibili

o Chili controlla
e dove vengono archiviati

3. Rischi del “fai da te”
in cloud

o Come riconoscere
un servizio non conforme

o Casi pratici di perdita
di controllo sui dati

4. Al on premise: sicurezza
e governance

o Requisiti minimi di privacy
e protezione

o Come integrare I'Al
nei processi aziendali

5. Regole di utilizzo
e buone pratiche

o Policy aziendali, limiti
e responsabilita individuali

o Uso consapevole di strumenti
di generazione automatica

6. Lavorare insieme all’Al

o Come migliorare collaborazione
e produttivita

o FEtica, trasparenza e tracciabilita

FONTI
E RIFERIMENTI
NORMATIVI

e GDPR
Regolamento generale
sulla protezione dei dati

e AlAct
Regolamento europeo
sull’intelligenza artificiale

e Direttiva ePrivacy

¢ Digital Services Act
(DSA)

¢ Digital Markets Act
(DMA)

e (Carta dei diritti fondamentali
dell’UE

e CLOUD Act,
Patriot Act,
FISA,
Executive Order 12333 (USA)

www.digiway.it/vcard-vo

delle decisioni

DIGIWAY
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Servopresse, since 1970, is the leader
company on the automation field to produce
equipments to decoil and straighten steel
from coils, and can build single machines,
special lines composed by: Decoilers,
Straighteners (normal or feeding
straighteners), Electronic rolls feeders.

Servopresse, attiva dal 1970, societa
leader nel settore dell’automazione per linee
di produzione da coils di lamiera, € in grado
di offrire macchine singole, linee complete

e linee speciali composte da: Svolgitori,
Raddrizzatrici normali e alimentatrici,
Alimentatori elettronici a rulli.

Servopresse srl
Via Enrico Fermi 48 - 20019 Settimo Milanese, Milano, Italy
Tel +39 02 3285 775 - info@servopresse.it

www.servopresse.it
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Cisam-Ernst srl

LA CONTINUITA OPERATIVA E LA NOSTRA PROMESSA.
Cl MISURIAMO NELLE ORE DECISIVE: QUANDO UNA LINEA
SI FERMA, QUANDO UNA MISURA NON TORNA,

QUANDO L’AUDIT E DOMANI E | DATI DEVONO PARLARE
CHIARO. IN QUEI MOMENTI CONTANO PRESENZA,
COMPETENZA, TEMPI CERTI.

SERVIZI CHE SALVANO IL TURNO

L’assistenza parte dall’ascolto e arriva alla soluzione. Interveniamo da
remoto con diagnosi guidate e, quando serve, siamo in reparto con tecnici
che conoscono procedure e vincoli produttivi. Ogni intervento si chiude con
un riepilogo: problema, causa, correzione, raccomandazioni.

La manutenzione & preventiva e su misura: pianifichiamo gli interventi
secondo i tuoi picchi, predisponiamo kit di ricambi critici e lasciamo checklist
semplici da usare.

La formazione resta in reparto: moduli brevi per operatori € manutentori,
schede rapide, video essenziali, terminologia della tua realta.Quando serve
tracciabilita, organizziamo calibrazioni regolari e integriamo i certificati nei tuoi
processi qualita.

I nostri strumenti dialogano con i tuoi sistemi: report chiari, accessi re-
moti sicuri, permessi tracciati. Preventivi senza asterischi, storici consultabili,
canali diretti.

Sceglierci significa pretendere affidabilita oggi e valore nel tempo: up-
grade, retrofit, programmi di servizio che seguono il ritmo del tuo impianto.

GLI STRUMENTI MISURANO. LE PERSONE GARANTISCONO.
E, QUANDO SERVE, SALVANO IL TURNO. OGNI GIORNO.

Zrernst

Hardness Testers | Hartepriifer | Durometri

Cisam-Ernst srl
Via Monte Tagliaferro, 6
21056 Induno Olona (VA)
T. +39 0332 200 216
corporate@cisam-ernst.com
www.cisam-ernst.com


https://www.servopresse.it

Eredi Baitelli spa

OTTANTANNI

DI PRECISIONE,
PERSONE
E FUTURC

EREDI BAITELLI CELEBRA
LA PROPRIA STORIA

COME IMPRESA FAMILIARE
DOVE OGNI PERSONA

FA LA DIFFERENZA.
OTTANT’ANNI SONO MOLT],
MA PER EREDI BAITELLI
NON RAPPRESENTANO

UN TRAGUARDO: SONO
UN PUNTO DI SLANCIO.

Lo scorso 3 ottobre, nella cornice
suggestiva della cantina

Le Cantorie di Gussago, la torneria
di precisione bresciana ha
festeggiato un anniversario che
unisce tre generazioni, centinaia

di persone e un unico filo conduttore:

la passione per il lavoro ben fatto.
Fondata nel 1945 da Leopoldo
Baitelli, I'officina nacque dal
savoir-faire maturato in Svizzera
presso Tornos. A raccoglierne
I'eredita fu Lino Baitelli,

che portd competenza tecnica

€ visione, aprendo la strada alla
modernizzazione e ai mercati esteri.
Oggi la terza generazione con
Matteo Baitelli e il management
team continua quel percorso

di crescita che ha reso Eredi Baitelli
una SpA internazionale con sedi
ottimizzate, un parco macchine

ad alta tecnologia e una rete di clienti
in Europa e nel mondo.

Ma la vera forza dell’azienda - come
ha ricordato Ivano Barbareschi
aprendo la cerimonia - resta il suo

E-FOCUS

capitale umano: “In Eredi Baitelli non
esistono ruoli piccoli. Ogni persona
porta un pezzo di valore, ogni storia
€ parte della nostra identita. Siamo
una famiglia dove ognuno fa la
differenza.”

I VALORI CHE Cl HANNO
PORTATI FIN QUI

Il cuore dell’evento ¢ stata

la premiazione valoriale, dedicata
ai collaboratori che meglio incarnano
i cinque principi cardine dell’azienda:
Impegno, Partecipazione,
Continuita, Responsabilita e
Fiducia. Sul palco si sono alternati
volti e storie di chi, ogni giorno, tiene
viva la cultura del lavoro condiviso:
chi “non si & mai tirato indlietro”, chi
tiene unito il gruppo, chi rappresenta
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un ponte tra generazioni, chi e
sempre presente quando serve e
chi apre “ogni giorno la porta della
fiducia”. Un applauso lungo, carico
di emozione, ha unito colleghi e
famiglie in un unico sentimento di
riconoscenza reciproca.

IL VALORE DELLE PERSONE,
PER SEMPRE

Durante la serata ¢ stata svelata la
nuova Wall of Fame: una parete
installata all’ingresso della sede di
Zocco di Erbusco, composta da
centinaia di cubi con incisi i nomi
di tutti i dipendenti. Un mosaico
collettivo che racconta come
ciascuno abbia “firmato” con il
proprio contributo gli ottant’anni
di storia aziendale.

La parete non & solo simbolo di
memoria: sara anche uno spazio
multimediale dedicato alla formazione
e alla crescita professionale, segno
tangibile di una cultura che evolve
mantenendo saldi i propri valori.

SEMI DI FUTURO

Lo sguardo rivolto avanti si &
concretizzato nel progetto “Semi di
Futuro”, borse di studio e contributi
destinati ai figli dei dipendenti,

per sostenere la loro formazione.
“Coltivare il futuro significa investire
in chi verra dopo di noi”, ha spiegato
Sandra Baitelli, presentando anche
un gesto simbolico: il Gioco dei
Valori, un kit con libretto da colorare
€ memory ispirato ai cinque principi
aziendali, donato ¢ tutti i bambini

EREDI BAITELLI

SINCE 1945 PRECISION TURNING

Eredi Baitelli spa
Via A. de Gasperi, 43
25030 Zocco di Erbusco (BS)
Via Costa, 60/E
250830 Erbusco (BS)
T. +39 0307767811
info@eredibaitelli.it
www.eredibaitelli.it

presenti. Levento si & concluso

in un’atmosfera di autentica
condivisione: visita alla cantina, cena
conviviale e musica dal vivo con la
band Pulsation. Generazioni diverse,
fondatori, collaboratori, giovani,

si sono ritrovate fianco a fianco

a brindare non solo al passato,

ma alla vitalita di un’impresa che
continua a innovare senza perdere
le proprie radici. “Ottanta anni di noi,
con voi”: uno slogan semplice, ma
capace di riassumere cio che Eredi
Baitelli rappresenta per chi la vive
ogni giorno. Una realta che continua
a crescere unendo competenza,
tecnologia e umanita, consapevole
che il futuro si costruisce solo

con fiducia reciproca e impegno
condiviso.



CMINUTEX

GAMBE COSI )

mai viste s

o) Wwwminutecnet
MADE IN ITALY


https://www.minutex.net

2 E-FOCUS

Terenzi sril

PULSANTIERE JUST IN TIME CON TERENZI SRL

DA OLTRE 20 ANNI, OGNI GIORNO, TERENZI SRL PRODUCE E SPEDISCE,
NELLARCO DI 24 ORE LAVORATIVE, PULSANTIERE IN ACCIAIO PER ASCENSORI
PER UNA DELLE PIU GRANDI MULTINAZIONALI DI SETTORE.

Le bottoniere sono caratterizzate
da configurazioni on demand - ben
36.893.488.147.419.103.232! - diffe-
renti per dimensioni, forature e finiture.
Il cuore dell’attivita consiste nell'in-
tegrarsi con la logica del sistema in-
formativo del cliente per identificare,
processare, produrre e consegnare in
tempi record le pulsantiere ordinate.
L'awio di questa linea produttiva
estremamente controllata in termini
di flusso e qualita prende vita circa
vent’anni fa grazie alla nostra aerea
tecnica e a seguito di un’analisi ac-
curata e del successivo sviluppo di
un software dedicato all’interpreta-
zione dei file di ordine contenenti la
configurazione degli impianti.

Il processo prosegue con la gene-
razione dei nesting per il taglio laser
fibra, tecnica chiave per ottimizzare
l'uso dei materiali, consentendo di
organizzare le parti dei file DXF in
modo efficiente. Sempre con 'azione
laser, a diverso campo di frequenza,

si effettuano le marchiature che con-
sentono lidentificazione rapida dei
codici prodotti.

Lintegrazione di diverse tecnologie
- il web, lo sviluppo di software spe-
cifico, l'uso di un software CAD pa-
rametrico, il taglio e l'incisione super-
ficiale eseguiti mediante tecnologia
laser fibra € la piegatura - ci permette
di vincere la sfida del just in time.

Un sistema operativo da tempo con-
solidato e implementato che garanti-
sce da anni velocita e qualita.

EA

NZi

niri

TERENZI

Terenzi srl
Via Tolstoj, 27/A
20098 S. Giuliano Milanese (M)
T. +39 02 9840880 -
T. +39 02 98241130
info@terenzisrl.it
www.terenzisrl.it




La huova Fabbrica 4.0:
Piu spazio all’innovazione,
Piu valore alle persone.

Robotica collaborativa, controlli digitali ed energia solare: la nuova sede Oxyturbo &
un esempio concreto di industria 4.0.
Spazi belli, sicuri e sostenibili, pensati per il benessere delle persone, premiati con la
certificazione LEED Platinum.
Processi ottimizzati e un'organizzazione di logistica e spedizione integrata completano
una struttura progettata per offrire soluzioni evolute, affidabili e su misura.

« SALDATURA

I nostri campi applicativi: + BEVERAGE
» OXYKLIMA

+ACOUARIOLOGIA

Oxyturbo Spa Via San Michele Arcangelo, 3 25017 Lonato del Garda(BS) Italy
Tel. +39 030 9911855 www.oxyturbo.it



https://www.oxyturbo.it
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M.C.A. srl

NUGVIINVESTIMENT
PERIL FUTURQ DELLA NOSTRA TRANCERIA

SIAMO ORGOGLIOSI DI ANNUNCIARE L'ARRIVO

DELLA NOSTRA NUOVA PRESSA YAMADA NXT 80 XL.
UN INVESTIMENTO CHE VA OLTRE LUAMPLIAMENTO
DEL PARCO MACCHINE: E UN SALTO IN TERMINI

DI TECNOLOGIA, AFFIDABILITA E COMPETITIVITA.

N

LA YAMADA NXT 80 XL

PORTA CON SE SOLUZIONI
TECNICHE DI ALTISSIMO LIVELLO,
TRA CUI:

%+ Meccanismo double-link
motion, che riduce vibrazioni

€ assicura massima stabilita durante
il taglio e la formatura.

#* Struttura in ghisa FCD-50

con guida dello slittone su 2 pistoni
e 4 colonne, per gestire carichi
eccentrici mantenendo tolleranze
strette.

4+ Corsa regolabile per adattarsi
a diverse tipologie di stampo
e lavorazioni.

£+ Sistema Heat & Cool per

il controllo automatico della
temperatura dell’olio, che garantisce
prestazioni costanti nel tempo.

A questo importante investimento
sara abbinato il sistema Brankamp
X5 di ultima generazione,

una tecnologia di monitoraggio

in tempo reale che ci consentira

di avere sotto controllo ogni fase

del processo produttivo, garantendo
standard qualitativi ancora

piu elevati e costanti.

Grazie a queste innovazioni, saremo
in grado di affrontare lavorazioni
sempre piu complesse

con efficienza, affidabilita

e precisione, rafforzando
ulteriormente la nostra offerta

per i clienti.

=» Questo investimento riflette |

a nostra visione: consolidare

il presente e costruire il futuro
della nostra tranceria attraverso
I'innovazione, fornendo soluzioni
che uniscono qualita, efficienza

e sostenibilita.

M.C.A. srl
Via Gran Sasso, 6H
20060 Truccazzano (Ml)
T. +39 02 95309158
info@mcatruccazzano.it
www.mcatruccazzano.it

UNI EN ISO
9001:2015

{
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GIELLE TECHNOPLAST

GIELLE TECHNOPLAST SRL
Via Principale 103, Verderio (LC) 23868 tel +39 039 510526
www.gielletechnoplast.it - info@gielletechnoplast.it


https://www.gielletechnoplast.it
https://www.gielletechnoplast.it
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S.C.A. srl

LAVORAZIONI MECCANICHE A CNC ALLUMINIO,
LEGHE LEGGERE, PLASTICA E LEGNO

LA S.C.A. SRL, PRESENTE
SUL TERRITORIO DA OLTRE
45 ANNI, E UN’AZIENDA
SPECIALIZZATA NELLA
REALIZZAZIONE E

NELLA PRODUZIONE DI
PARTICOLARI A DISEGNO
IN MATERIALE PLASTICO,
ALLUMINIO E LEGNO
TRAMITE LAVORAZIONE

A CNC. COLLABORA

CON OTTIMI RISULTATI
CON GRANDI E MEDIE
AZIENDE DEL SETTORE
IMBOTTIGLIAMENTO,

RIEMPIMENTO E PACKAGING.

Ogni particolare viene creato attraver-
S0 la fresatura meccanica a controllo
numerico e successivamente rifinito
manualmente. Grazie alle compe-
tenze del team dell’ufficio tecnico &
possibile progettare autonomamente

le varie componenti sulla base delle
specifiche richieste del cliente.
Lintero processo produttivo € con-
trollato attraverso un programma ge-
stionale, studiato appositamente per
I'azienda.

S.C.A. srl
Via Monza, 99/8
20060 Gessate (M)
T. +39 02 95383855/56
mail@scaproduction.com
www.scaproduction.com


https://www.gielletechnoplast.it
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Industria imballaggi in plastica

PRODUZIONE DI IMBALLAGGI INDUSTRIALI

IN POLIETILENE AD ALTA DENSITA (HDPE)

ED ALTO PESO MOLECOLARE (HMWPE) REALIZZATI
MEDIANTE IL METODO DELL’ESTRUSIONE SOFFIAGGIO

Fondata nel 1961, Con Plax New Pac, ¢ leader in Italia

da oltre 60 anni nel settore degli imballaggi industriali in plastica

da 1 a 30 litri realizzati con il procedimento dell’estrusione soffiaggio.

Con Plax New Pac ha certificato la qualita dei propri prodotti

e servizi secondo il sistema ISO nei primi mesi del 2000.

Le attivita di Con Plax New Pac certificate secondo la normativa internazionale
ISO 9001:2015 sono la progettazione e la produzione mediante il metodo
dell’estrusione soffiaggio di contenitori in plastica.

Sistema qualita
certificato

1ISO 9001:2015
N°408

CON PLAX NEW PAC S.p.a.
Via Londra 5/7
Localita Zingonia 24040 Ciserano (BG) ltaly

Tel. +39.035.4196111 Fax +39.035.883116
info@conplax.com

www.conplax.com



https://www.conplax.com
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Sori Tronic srl

IMPIANTI FRIGORIFERI INDUSTRIALI

LA SORI TRONIC E UNA SOCIETA GIOVANE E DINAMICA DOTATA
DI PERSONALE CON ESPERIENZA PLURIENNALE NEL SETTORE
DEL FREDDO. BENCHE L'80% DELLE NOSTRE REALIZZAZIONI
SIANO DESTINATE AL MERCATO EUROPEO, SIAMO IN GRADO DI
OPERARE IN MERCATI EXTRAEUROPEI COME RUSSIA, EGITTO,
LIBIA, TURCHIA, INDIA ECC.

REFRIGERATION PLANT

THE SORI TRONIC IS A YOUNG AND DYNAMIC COMPANY,
COMPOSED OF TALENTED AND EXPERIENCED PERSONNEL

IN ALL ASPECT OF REFRIGERATION. ALTHOUGH 80% OF OUR
PROJECT INSTALLATIONS ARE IN EUROPEAN MARKET, WE HAVE
THE FLEXIBILITY OF WORKING IN FOREIGN MARKETS SUCH AS
RUSSIA, EGYPT, LYBIA, TURKEY, INDIA.

) S8R!

Sori Tronic srl
Via Matteotti, 10/b
21040 Uboldo (VA)

T. +39 02 96788184
info@soritronic.com
www.soritronic.com

PROGETTIAMO E REALIZZIAMO DESIGN AND CONSTRUCTION

- Impianti frigoriferi per conservazione, - Holding, process, ripening facilities
lavorazione e maturazione di prodotti for fresh fruit and produce
ortofrutticoli - Meat and fish process facilities

- Sale di lavorazione e conservazione - Freezing tunnels
di prodotti alimentari (carne, pesce ecc.) - Refrigeration plants for chemical

- Tunnel di surgelazione and pharmaceutical facilities

- Impianti frigoriferi al servizio dell’industria - Refrigeration unit for freeze dryers
chimica e farmaceutica - Low, medium and high temperature

- Impianti frigoriferi al servizio di liofilizzatori refrigeration projects

- Impianti frigoriferi per bassa, - Processing plants for meat, fruit and fish
media e alta temperatura - Inhouse fabrication of refrigeration plants

- Impianti frigoriferi prefabbricati and custom package applications
e personalizzati - Ice (shavings or cubes) production plant

- Impianti per produzione ghiaccio - Control Atmosphere

- Impianti ad atmosfera controllata - Air purification and conditioning

- Impianti frigoriferi con recupero calore - Refrigeration unit with heat recovery

- Impianti containerizzati per il mercato - Containerized chillers for the European

europeo ed EMEA and EMEA market


https://www.conplax.com
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Morsettitalia spa

UNA PICCOLA BOUTIQUE DEL MONDO

TUTTA ITALIANA

IN UN MONDO SEMPRE PIU INTERCONNESSO
E PROPRIO PARTENDO DA UN MORSETTO
ELETTRICO CHE PUO NASCERE UN "CAMPIONE"

DELLAUTOMAZIONE.

Morsettitalia nasce a Milano nel
1972, come azienda specializzata
nella produzione di morsetti elettrici.
Oggi, trasferitasi a Paderno Dugnano
(M), I'azienda &

un esempio di PMI italiana che lavora
in circa 40 paesi ed ha puntato tutto
sull'innovazione, percorrendo nuove
strade nel mondo della componenti-
stica per quadri elettrici, per la distri-
buzione elettrica tradizionale e green,
per I'automazione industriale e per
quadri bordo macchina in genere.
"MI", che vuol dire Morsettitalia,
nasce come azienda specializzata
nella distribuzione di morsetti elet-
trici. Forte dell’esperienza maturata,
sviluppa una sua propria gamma di
dispositivi di connessione per quadri
elettrici e morsettiere per PCB.

Sono lintuizione e la determinazione,
oltre alle capacita tecniche e alla co-
noscenza del mercato, a indirizzarla
verso il mondo intero rendendola in
grado di progettare, produrre, fornire
e assistere i propri clienti nei settori

della bassa tensione e automazione
industriale.

UN’AMBIZIOSA MISSION

La grande vivacita e la voglia di fare
e di evolvere di Morsettitalia hanno
portato I'azienda ad avere ben chiara
la sua mission.

"Connect with MI" ¢ |o slogan che
meglio rappresenta gli obiettivi dell’a-
zienda. La missione di Morsettitalia
e, infatti, sviluppare insieme ai clienti
nuove soluzioni di connessione per
risparmiare soprattutto tempo e spa-
zio. Oggi "MI" & un generatore di bu-
siness con un obiettivo

molto concreto: produrre idee realiz-
zabili e creare alti livelli di performan-
ce, per contribuire a un nuovo mon-
do, il mondo dei cambiamenti e dei
durevoli sviluppi.

PRESENZA GLOBALE

Pur essendo una piccola € media
azienda come ne esistono molte nel
nostro paese, Morsettitalia ha nel
suo DNA la volonta di diffondere tec-
nologia in tutto il mondo. L'azienda &
una realta solida che opera oggi a li-
vello internazionale. Grazie a una rete
di distribuzione nel mondo & presente
in piu di 40 paesi.

Oltre che in Italia, Morsettitalia ope-
ra in tutte le nazioni europee, negli
Stati Uniti, in Sud America, nei paesi
asiatici, in Medio Oriente e in modo
significativo nel bacino del Mediterra-
neo e in alcuni importanti paesi afri-
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cani.Tutto cid € reso possibile dalla
presenza di una squadra motivata e
qualificata. Lavoro in team e gioco di
squadra sono determinanti per rag-
giungere I'obiettivo aziendale di dif-
fondere tecnologia e realizzare qualita
e innovazione.

AMPIA GAMMA DI PRODOTTI
"MI" ha sempre perseguito 'idea, tut-
taitaliana, dove I'estetica si unisce alla
funzionalita del prodotto “bello

e ben fatto”, unendo la passione ¢ le
competenze alla tradizione € alla cre-
ativita del Made in Italy.

Sono quattro le divisioni che costitu-
iscono oggi I'offerta Morsettitalia,
alle quali corrispondono altrettante
linee di prodotto.

- La linea di prodotto “storica” ri-
guarda i morsetti per guida DIN. In
particolare, Morsettitalia proget-
ta, produce e fornisce dispositivi di
connessione e grazie ai suoi oltre
50 anni di specializzazione puo

M O R S ETTI

M
T 4 L 1 A

Morsettitalia spa

Via Santi, 13/1 20037 Paderno Dugnano (M)

T. +39 02 9919911

morsettitalia@morsettitalia.com
www.morsettitaliaweb.eu

garantire una produzione annuale
di circa 20 milioni di pezzi, con una
percentuale di difettosita <0,01%.

- Come seconda linea di prodotto
Morsettitalia propone connettori
per PCB che offrono un collega-
mento universale e di facile ma-
nutenzione per ogni tipo di appa-
recchiatura elettronica nei diversi
settori e mercati.

-> Terza linea di prodotto sono i si-
stemi di marcatura. La marcatu-
ra di un quadro elettrico nel suo
insieme rappresenta un’esigenza
ineludibile.  Esperienza, cono-
scenze e competenza permetto-
no a Morsettitalia di intervenire

con due sistemi di marcatura:
tradizionale, mediante plotter; in-
novativo, a trasferimento termico.

= Ultima divisione, ma non per im-
portanza, quella legata alle so-
luzioni di elettronica. L'azienda
propone una gamma di moduli
«innovativi», tutti proposti nella ri-
voluzionaria versione connettibile
con I’obiettivo di ridurre gli ingom-
bri per I'cttimizzazione della den-
sita lineare.

Oltre alle 4 divisioni standard propone
anche prodotti custom per applicazio-
ni specifiche e si pone come partner
per lo studio di soluzioni dedicate alle
esigenze di singoli ambiti applicativi.



Cernierificio Valtoce srl
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CERNIERE DI QUALITA E ARTICOLI SPECIALI

FONDATA NEL 1924 ’AZIENDA ESORDI IN FORMA ARTIGIANALE

SVILUPPANDOSI PROGRESSIVAMENTE. NEL 1966 LA DITTA

E NELLA ATTUALE SEDE DI GRAVELLONA TOCE DOVE,

SU UNA SUPERFICIE DI 2500 MQ, E STATO REALIZZATO

UN MODERNO STABILIMENTO DOTATO DI MACCHINARI

E ATTREZZATURE DI AVANZATA CONCEZIONE TECNOLOGICA
IN CONTINUO AGGIORNAMENTO.

La produzione si & specializzata nella
fabbricazione di cerniere, diventando
un importante punto di riferimento
nel settore.

La vasta gamma di prodotti com-
prende cerniere in acciaio galvaniz-
zato, in ottone, in acciaio inossidabi-
le, nonché cerniere a gambi filettati
per mobili e infissi, commercializzati
principalmente tramite i canali di di-
stribuzione della ferramenta e della
G.D.O.

Da diversi anni I’azienda ha affianca-
to alla produzione tradizionale la pro-
gettazione e fabbricazione di modelli

speciali per particolari esigenze indu-
striali, con la possibilita di soddisfare
sia richieste di grandissima serie che
lotti limitati.

Per questi ultimi, in particolare per i
modelli destinati ad impieghi gravosi
con spessori di lamiera fino a 5 mm,
vengono Uutilizzate le piu avanzate
tecnologie di taglio laser.

L'azienda & presente commercial-
mente in tutta Europa, con sbocchi
di vendita anche in Medio Oriente,
Africa e Asia ed € ovunque rinomata
per la qualita dei prodotti e la puntua-
lita nelle consegne.

Cernierificio Valtoce srl
Via Cirla, 10
288883 Gravellona Toce (VB)
T. +39 0323848215
info@cernierificiovaltoce.it
www.cernierificiovaltoce.it
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Fustellificio Lombardo srl

FUSTELLE, FUSTELLE ROTATIVE, GUARNIZIONI

LA NOSTRA AZIENDA PRODUCE FUSTELLE DAL 1919.

ABBIAMO UNA CONSOLIDATA ESPERIENZA NEL PRODURRE
FUSTELLE, ESEGUIRE FUSTELLATURE E LAVORAZIONI PARTICOLARI
DI MECCANICA. METTIAMO A DISPOSIZIONE LE NOSTRE
CONOSCENZE MATURATE NELLATTIVITA PRODUTTIVA,

SEMPRE ALLA RICERCA DEL MIGLIORAMENTO

E DELLACCURATEZZA DEL LAVORO.

OPERIAMO NEI SEGUENTI SETTORI -> Guarnizioni industriali
Produciamo e fustelliamo guarnizioni in gomma,
-> Lavorazioni meccaniche di precisione gomma telata, esente amianto: stampi e fustelle

per guarnizioni industriali
- Fustelle e fustellatura conto terzi

Tra le nostre lavorazioni abbiamo: - Taglio laser
Fustelle dal Pieno: per etichette cartotecnica, card, La nostra azienda utilizza macchine laser
blocchetti pubblicitari, notes sagomati. Lame sagomate per marcatura e taglio.
utilizzate soprattutto per block notes e post-it Marcatura legno - vetro - cuoio - pelle - plastiche -
plexiglass - metalli - cartoni
- Fustelle per settore medicale e fustelle rotative Materiali per taglio legno - cuoio pelle - gomma -

plastiche — spugne - cartone - carta - esente amianto
-> Fustelle per provini di laboratorio
Norme UNI-ASTM-ISO-DIN-ANFOR - Pannelli decorativi

Fustellificio Lombardo srl
Via dell’Industria, 14/B
28924 Verbania (VB)

T. +39 0323586520
info@fustellificiolombardo.com
www.fustellificiolombardo.com
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CO.MAF. srl

SALDATURA LASER

DAL 21 AL 24 OTTOBRE 2025,
A MESSE STUTTGART

IN GERMANIA, S| E TENUTA
LA 172 EDIZIONE

DELLA FIERA BLECHEXPO,
MANIFESTAZIONE

DI RIFERIMENTO

PER LA LAVORAZIONE

DELLA LAMIERA
METALMECCANICA.

<>
5.3 LASER ISSE

Tra gli espositori, la societa turca Laser ISSE che ha presentato nuove
tecnologie per le celle di saldatura laser, pensate per ambienti produttivi
SME dell'industria. Questa tipologia di macchina & pensata per le PMI
lombarde che operano nei settori della lamiera, della saldatura o dell’au-
tomazione e che vogliono cogliere nuove opportunita tecnologiche per
migliorare produttivita, qualita e competitivita.

La saldatura laser offre numerosi vantaggi adatti alle esigenze produttive
moderne: precisione, velocita, ridotti cicli termici, possibilita di automatiz-
zazione e ottimizzazione dello spazio produttivo.

In un contesto in cui le PMI lombarde si trovano a dover competere su
costi, qualita e flessibilita, I'adozione di celle laser rappresenta sia un inve-
stimento tecnologico che un’opportunita di differenziazione.

Tra le soluzioni presentate spiccano:

¢ Celle di saldatura laser a tavola indicizzata (“rotary indexing laser
welding cell”) con efficienza elevata, progettate per produzione di lotti
medio-piccoli e medio-grandi.

¢ Automazione integrata con robot, tracciamento saldatura, pos-
sibilita di lavorare materiali differenti e un’ampia gamma di sor-
genti laser: fibra, disco, Nd:YAG, green.

¢ Soluzioni “chiavi in mano” con sicurezza laser (classe 1), dispo-
sitivi di posizionamento € movimentazione customizzati per il corpo
macchina.

¢ Un approccio modulare e flessibile che consente di adattarsi a
cambi frequenti di prodotto o commessa, adatto per PMI con varieta
di componenti.

Per una PMI lombarda che produce telai, strutture, componenti per elet-
trodomestici, macchine agricole o impianti, queste celle rappresentano
un’opzione concreta per passare da processi tradizionali a una saldatura
laser piu performante. Come sempre per Co.Ma.F. & stato luogo di in-
contro per avere uno sguardo sulle future proposte dell’azienda portando
anche i propri complimenti per aver vinto il NRW. Global Business AWARD
2025 a fronte del’limpegno a promuovere innovazione e fornire soluzioni
laser all’avanguardia.

COMMERCIO MACCHINE LAVORAZIONE LAMIERA

CO.MA'F. srl
Via per Cascina Greppi, 81
20845 Sovico (MB)
T. +39 039 2011710
info@comaf.it - www.comat.it
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Elena Marangon

SUPPLY CHAIN:

L CUORE INVISIBILE DELLA TRASFORMAZIONE

IL PUNTO DI PARTENZA

Ritardi cronici, tensioni tra produzione

e logistica, scarsa visibilita dei flussi.
E un copione noto a molte PMI.

Ho lavorato di recente con
un’azienda manifatturiera del Nord
[talia che affrontava proprio questa
situazione.

Un intervento di sei mesi ha mostrato
che la chiave non & “fare di piu”,

ma vedere meglio e decidere
insieme.

LA SVOLTA ORGANIZZATIVA
In sei mesi di intervento abbiamo:

* mappato i processi end-to-end,
individuando i veri colli di bottiglia

¢ semplificato le interfacce
tra produzione, acquisti
e logistica

¢ introdotto un sistema decisionale
condiviso, con KPI chiari
e accessibili a tutti.

| RISULTATI

Riduzione del 20% nei tempi
di consegna, puntualita salita
al 98%, e soprattutto un team
che oggi decide con maggiore
autonomia e chiarezza.

EM

ELENA MARANGON

Via Muro, 85
21025 Comerio (VA)
T. +39 348 5751101
info@elenamarangon.com
www.elenamarangon.com

LA SUPPLY CHAIN

E STRATEGICA,

NON SOLO OPERATIVA

La lezione? La supply chain non

si limita alla logistica, € una rete

di relazioni, flussi e decisioni che
riflette la cultura aziendale.

Quando viene resa trasparente

e allineata agli obiettivi strategici,
diventa motore di crescita.

[l mio approccio integra strumenti
operativi e coaching strategico.
Perché dietro ogni processo c'é
una persona, e dietro ogni risultato,
una scelta consapevole. Non basta
ottimizzare i flussi: serve rafforzare
le competenze decisionali e la
collaborazione tra funzioni.

INVESTIRE NEL FUTURO

Per le PMI, investire nella supply
chain significa investire nel futuro.
Non servono rivoluzioni tecnologiche,
ma visione, metodo e coraggio.

E soprattutto, la volonta di trasformare
ogni vincolo in una possibilita.

RICONOSCI QUESTI PROBLEMI
NELLA TUA AZIENDA?
Contattami per una prima call:
insieme possiamo capire
dove intervenire per ottenere
risultati concreti.


https://www.elenamarangon.com

1 E- FOCUS

G.A. Solutions sas

CONSULENZA PER SISTEMI DI GESTIONE

L'IDEA DI CREARE LA G.A. SOLUTIONS PRENDE VITA NEL 2008

DALLA VOLONTA DI GIANNI MARIO ARNOLDI DOPO 15 ANNI D’ESPERIENZA
NEL RUOLO DI RESPONSABILE DEL SISTEMA DI GESTIONE DELLA QUALITA
ISO 9001 E RESPONSABILE DEL SERVIZIO DI PREVENZIONE E PROTEZIONE

(SICUREZZA NEI LUOGHI DI LAVORO, EX 626/94 ORA D. LGS. 81/2008).

a MISSION che guida Iattivita e le
Lazioni della G.A. Solutions ¢ “aiu-

tare le organizzazioni a raggiunge-
re i propri obiettivi, nella pit completa
soddisfazione di entrambi le parti”.
Altro concetto cardine che ruota intor-
no alla filosofia del servizio erogato dalla
G.A. Solutions ¢ che ‘il prezzo e quello
che Il cliente paga, mentre il VALORE
€ quello che ottiene” e noi da sempre,
lavoriamo sul valore, perché solo cosi
il cliente potra essere soddisfatto. Ad
0ggi possiamo dire d’aver fatto la scelta
piu giusta e gratificante.

JAal 2008

/s G.A. Solutions

Consulenza Sistemi di Gestione I1SO 9001, 14001, 45001

G.A. Solutions
di Gianni Mario Arnoldi & C. sas
Via Don Abele Iseni, 7
24011 Almé - Bergamo
T. +39 347 5126184
info@gasolutions.it
www.gasolutions.it

SERVIZI
DI CONSULENZA

EROGATI

SVILUPPO,
IMPLEMENTAZIONE,
MANTENIMENTO
E MIGLIORAMENTO
DI SISTEMI DI GESTIONE
IN CONFORMITA
ALLE NORME ISO:

Gianni Mario Arnoldi

DICONO DI NOI

RECENSIONI GOOGLE BUSINESS

Grande Professionalita e serieta!

Sempre disponibile per chiarire ogni dubbio

e fornire importanti feedback su come migliorare
e fare crescere la propria azienda!

Quando la PROFESSIONALITA sposa la
QUALITA!

9001
Qualita

G.A. Solutions é una garanzia.

14001
Ambiente

Esperienza, professionalita, qualita e affidabilita
penso siano gli aggettivi che meglio possono
descrivere la societa. Sempre disponibile

45001
Salute & Sicurezza
Luoghi di Lavoro

al confronto ed al supporto in tempi congrui
con le necessita del cliente. Per chiunque abbia
bisogno di una consulenza in materia di sistemi
di gestione, consiglio fortemente di rivolgersi

EN 1090
Strutture Metalliche

a G.A. Solutions.

G.A. Solutions é sinonimo di grande

3834
Processi di saldatura

professionalita, qualita, garanzia e preparazione
eccellente. La sua disponibilita non ha limiti.
Posso confermare che attraverso la sua

AUDIT DI 1A PARTE
(interni) per verifica
conformita ISO 9001,
14001 e 45001
AUDIT DI 2 PARTE
(fornitori) di qualifica
o di valutazione
dei processi
di fabbricazione

consulenza si possono raggiungere obbiettivi
importanti. La sua attenzione ai particolari

e la sua ricerca del miglioramento continuo
permette di fare il “salto di qualita”. Consiglio
vivamente un professionista come G.A. Solutions
se si vogliono raggiungere grandi traguardi.

PERCHE SCEGLIERCI

VERIFICHE
DI CONFORMITA
LEGISLATIVA
rispetto al
Testo Unico Ambientale
D. Lgs. 152/2006
e Testo Unico
Salute e Sicurezza
D. Lgs. 81/2008 e s.m.i.

PROFESSIONALITA Anni di esperienza

nel settore ci permettono di essere un partner
affidabile nella consulenza dei Sistemi

di Gestione aziendale.

ATTENZIONE Dedichiamo la massima
attenzione ad ogni nostro cliente.

DISPONIBILITA Siamo sempre disponibili per
chiarimenti o per consulenze dei nostri servizi.




FATE CENTRO

CON
Lombarde

PM

PORTALE
www.pmilombarde.it

On line dal 2007, vanta

un alto numero di visualizzazioni

e contatti giornalieri certificati,

con un trend in continua

crescita per I'azione costante

di promozione e I'ottima

indicizzazione nei motori di ricerca.

Le aziende, prevalentemente manifatturiere, censite
e complete di dati, testi plurilingue e link attivi, sono
costantemente aggiornate.

GUIDA DELLE PMI
LOMBARDE

Pubblicazione cartacea e digitale

a periodicita annuale con I’obiettivo

di divulgare un repertorio aggiornato
e ragionato di selezionate realta
produttive della Lombardia. In formato
elettronico, in free download dalla
home page di www.pmilombarde.it

E-FOCUS MAGAZINE

Magazine digitale e cartaceo, pensato

per offrire alle Aziende I'opportunita

di informare raggiungendo un target mirato

e selezionato. Un mezzo per veicolare idee

e contenuti di qualita. Diffuso online

a un ampio bacino di utenti B2B,

e disponibile in free download dalla home
page di www.pmilombarde.it e in una
sezione dedicata del Portale € presente I'archivio storico.
E-FOCUS Magazine ¢ condiviso sui Social
di PMI Lombarde, Facebook e Linkedin.

A GRANDE
DIFFUSIONE

DI LUNGA
DURATA

IL VOSTRO
MESSAGGIO
SARA DIRETTO,
MIRATO E...

e

AD AMPIA

VISIBILITA

PER EVIDENZIARE
LA VOSTRA ATTIVITA

CONTATTATECI

insieme troveremo

la giusta soluzione
per le Vostre esigenze

di comunicazione

PMI

Lombarde

Tel. 02 3319180
info@pmilombarde.it

o o @ SEGUICI


https://www.pmilombarde.it
https://www.pmilombarde.it/azienda/magazine/
https://www.pmilombarde.it/pdf/Guida_PMI-2025-26.pdf
https://www.pmilombarde.it
https://www.pmilombarde.it/pdf/Guida_PMI-2025-26.pdf
https://www.pmilombarde.it/azienda/magazine/
mailto:info%40pmilombarde.it?subject=
mailto:info%40pmilombarde.it?subject=
https://www.facebook.com/pmilombarde.referenziale
https://www.linkedin.com/in/pmi-lombarde-5016073a/
https://www.facebook.com/pmilombarde.referenziale
https://www.youtube.com/channel/UCiKX8ayZM7WIh26pF82htZQ
https://www.linkedin.com/in/pmi-lombarde-5016073a/

